o

(Vorteile) beim
Immobilienverkauf
mit einem WIB24-Makler

www.wib24.de
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Die Westdeutsche Immobilienborse e.V. (WIB24)
ist ein Zusammenschluss unabhangiger Immobili-
enmakler in Westdeutschland. Der Verbund wurde
im Jahr 2000 gegriindet und umfasst heute mehr
als 50 Maklerbtiros und lber 250 Mitarbeitern, die
regional eigenstandig arbeiten und zugleich in

einem gemeinsamen Netzwerk organisiert sind.

Unterteilt wird die WIB24 in sechs Unterverbande,
den Bergischen Maklerverbund, die Bonner Immo-
bilienborse, die Disseldorfer Immobilienborse, die
Immobilienborse Niederrhein, die Leverkusener Im-
mobilienborse und die Immobilienborse Westfalen.

ZU einem gehen - von(allen) profitieren

Die Vertretung der WIB24 erfolgt durch einen
ehrenamtlichen Vorstand.

Grundlage der Zusammenarbeit ist das Prinzip ,,Zu
einem gehen - von allen profitieren*. Dabei wird
der Immobilienverkauf zentral lGber einen beauf-
tragten Makler koordiniert, wahrend die Vermark-
tung innerhalb des Netzwerks gemeinschaftlich er-
folgt. Die beteiligten Makler tauschen Objektdaten
strukturiert aus und arbeiten nach einheitlichen
Qualitatsstandards zusammen. Der Kunde eines
WIB24-Maklers profitiert daher von der Kompetenz
und dem Interessentenkreis von tiber 50 Maklern.

Seit Uber zwei Jahrzehnten steht die WIB24 fur eine organisierte, kooperative
Form der Immobilienvermittlung, die regionale Marktkenntnis mit einem

uberregionalen Maklerverbund verbindet.



Die WIB24 arbeitet
nach einem klaren
(Kooperationsprinzip)

Der Immobilienverkaufer beauftragt einen Makler
als festen Ansprechpartner, der den gesamten Ver-
kaufsprozess begleitet und koordiniert. Gleichzei-

Wichtig fur den Verkaufer:

tig wird die Immobilie innerhalb des WIB24-Netz- Es entstehen keine zusitzlichen Kosten.
werks veroffentlicht, sodass alle angeschlossenen Im Erfolgsfall wird lediglich die tibliche
Partner-Makler Zugriff auf das Angebot haben und Provision fallig, die intern zwischen den
es ihren Kaufinteressenten anbieten konnen. beteiligten Mak,lern aufgeteilt wird.

Fir den Verkaufer bleibt die Kommunikation da- Dieses kooperative Modell ermglicht es
bei bewusst Ubersichtlich: Alle Abstimmungen die Reichweite eines Maklernetzwerks zu
erfolgen ausschlieRlich tber den beauftragten nutzen, ohne den organisatorischen Auf-
Makler. Eine Mehrfachbetreuung oder paralle- wand einer Mehrfachbeauftragung oder

l.e Kontgktaufnahme durch verschiedene Makler zusatzliche finanzielle Belastungen einzu-
findet nicht statt. gehen.




lhre (VVorteile ) auf einen Blick

Breitere Reichweite.
Maximale Sichtbarkeit.

Durch das WIB24-Netzwerk wird lhre Immo-
bilie nicht nur lokal, sondern regional und
uberregional vermarktet. Statt eines einzelnen
Maklers arbeiten iber 50 Maklerbiiros parallel
an der Suche nach dem passenden Kaufer.
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Mehr Kaufer. Mehr Nachfrage.
Bessere Verkaufschancen.

Ihre Vorteile

Uber 50 Makler vermarkten
Ilhre Immobilie gleichzeitig

Prasentation auf allen groRen
Immobilienportalen

Zusatzliche Sichtbarkeit auf
den Websites aller 50 WIB24-
Partner

Direkter Zugriff auf vorgemerk-
te Kaufinteressenten

Auch Kaufer aullerhalb Ihrer
Region werden erreicht

Deutlich hohere Reichweite als bei
Einzelbeauftragungen - ohne Mehr-
aufwand fir Sie.
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Schneller verkauft
- durch gebundelte
Nachfrage

@ Kein Abwarten auf einzelne
Keine Abhangigkeit von nur

Sofortige Information vorge-

~

Anfragen
einem Kundenstamm

merkter Interessenten

Das reduziert die Vermarktungsdau-
er und erhoht die Abschlusswahr-

scheinlichkeit.




Sicherheit,(Qualitéit)
und Vertrauen

Geprufte Maklerqualitat &
vertrauenswurdiger Service

Beim

Immobilienverkauf geht es um hohe Ver-

mogenswerte. WIB24 steht deshalb fiir Serio-

sitat,

Erfahrung und gepriifte Qualitat.

Das bedeutet fur Sie;

QEE

AusschlieBlich qualifizierte und gepriifte
Makler

Viele Partner sind IVD-Mitglieder oder
offentlich bestellt

Verbindlicher Ehrenkodex fur faires und
kundenorientiertes Handeln

Keine ,,schwarzen Schafe“ - hohe Quali-
tatsstandards im gesamten Netzwerk

Mehr Kompetenz
durch gemeinsames
Wissen

Kein Makler arbeitet isoliert. Kom-
plexe Fragestellungen, Spezialfalle
oder Marktbesonderheiten werden
im Netzwerk abgestimmt.

lhr Vorteil:

Zugriff auf die Erfahrung von
Uber 50 Immobilienprofis

Standiger Austausch zu Markt-
preisen, Nachfrage und Trends

Fundierte Entscheidungen statt
Einzelmeinungen

Fazit fur Verkaufer

& Grolkere Reichweite
& Schnellere Vermarktung
& Hohere Abschlusswahrscheinlichkeit

& Maximale Sicherheit & Professiona-
litat

Ein Makler - die volle Starke eines
Netzwerks.







Unser (Netzwerk)
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